
Bilderrätsel Nr. 1:
Finde den Unterschied.



Die Meisten werden sicherlich den 
Fehler gefunden haben: 

Reactine duo ist weg.
bzw. eher ausverkauft.

Und konkreter?
Profis haben sicherlich erkannt: mittlerweile haben sich die Verpackung und auch der Hersteller verändert. 
Für die Versinnbildlichung haben wir die alte Werbung noch mal hervorgekramt.



Die Verfügbarkeit von Reactine duo 
ist seit Anfang des Jahres im Sinkflug…

👆🏼
Swipe for more



Und so war dieses hier… 👆🏼
Swipe for more
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Reactine duo 
Verfügbarkeitsindex im Zeitverlauf

Hier bezogen auf die Top-Shops. Bei allen Versandapotheken in Deutschland sieht es noch etwas anders aus.



…nicht verwunderlich: 
die Nachfrage explodierte …

👆🏼
Swipe for more
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Verfügbarkeit und Nachfrage im Zeitverlauf

Verfügbarkeitsindex überproportionale Nachfrage



Während also einzelne Unternehmen 
 auch jetzt immer noch fleißig 

Werbung für ein Produkt schalten, 
welches aber gar nicht 

mehr kaufbar ist:

👆🏼
Swipe for more



Sind andere „junge und wilde“…    . 
👆🏼
Swipe for more



👆🏼
Swipe for more

…Unternehmen kreativer unterwegs:

Jetzt wird der eine oder andere die 
Nase rümpfen und sagen:



„Ist ja keine Apotheke und 
auch kein Medikament.“

Dazu haben wir schon mal transparent 
gemacht, inwieweit Google maßgeblich 
Einfluss auf die CustomerJourney nimmt 

– 
ohne Regulativ 

wie einen Apotheker.



…und somit enden viele 
CustomerJourneys nun so:

👆🏼
Swipe for more



Bilderrätsel II: 
Finde den Unterschied.



Und wie viele CustomerJourneys es 
betreffen könnte, kann man an der 

Google–Visibility 
der „Jungen und Wilden“ erkennen:

👆🏼
Swipe for more



Versandapotheke
51,50% "young and wild"

48,50%

Knappe 50% bei Heuschnupfen.

👆🏼
Swipe for more

Die Logos sind nicht vollständig. Auch symbolisieren die genannten Unternehmen exemplarisch die DTC-Gruppe „young and wild“.
Vollumfänglich und spezifisch für die jeweilige Produktgruppe machen wir entsprechende Analysen. 



Ach ja, Reactine Duo ist „aus“…
Und plötzlich suchen 

die Kunden verstärkt…

👆🏼
Swipe for more



Hexal Cetirizin… 

Zufall? 
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Reactine duo und  HEXAL Cetirizin 
Nachfrage im Zeitverlauf

überproportionale Nachfrage Reactine duo überproportionale Nachfrage Hexal Cetirizin



Gut ist, wenn Du jetzt weißt, dass 
beim Wettbewerb die Nachfrage das 

Angebot übersteigt.
 Dann kannst Du jetzt die Produktion 
und das Marketing schon hochfahren. 

Das nennt sich… 👆🏼
Swipe for more



Realtime-Steuerung
Mit Daten von Prosoom.

👆🏼
Swipe for more



Wir machen die digitale CustomerJourney und 
den Google Traffic für Dich transparent. 

Wir zeigen Dir, wo Du Deine WKZ investieren solltest. 

Such- und Nachfrage-Daten,
Alle Verfügbarkeit,

Alle Portfolios,
Alle Preise, 

Alle Sichtbarkeiten, Onsite aber auch Offsite

Aller Versandapotheken, aller Marketplaces, Drogerie, Beauty… 
und auch Online-Pure-Player.

Realtime.
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